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Hledame: Key Account Manager / Business Development Manager

0O nas: Jsme ¢eska spole¢nost a stabilni lidr v oblasti vyroby tiskovin a obaltl. Stavime na kvalité, modernich
technologiich a profesionalnim pfistupu k zakaznikim.

Do naseho tymu hledame aktivniho obchodnika, ktery nechce jen ¢ekat, az pfijde poptavka. Nékoho, kdo
umi hledat nové obchodni pfilezitosti, oslovit spravné lidi a postupné z kontaktu vybudovat zakaznika.

Co bude hlavni naplni vasi prace:

Budete aktivné vyhledavat a oslovovat nové B2B zakazniky v Cesku i zahraniéi.

Od prvniho kontaktu povedete obchodni jednani, zjistite potfeby zakaznika a budete hledat cestu k
dohodnuti konkrétniho businessu.

Budete rozvijet vztahy se zakazniky a vyhledavat nové pfrilezitosti pro rozsireni spoluprace.
Budete samostatné vést obchodni pFipad a dotahovat jej od kontaktu az k uzavieni obchodu.
Uzce budete spolupracovat s vnitfnim obchodem a marketingem: sdilet informace o zékaznicich,
prilezitostech a spole¢né hledat nové cesty k trhu.

Budete reprezentovat firmu na jednanich se zakazniky, veletrzich a odbornych akcich v CR i
zahranici.

Co byste mél/a umét?

Mate zkuSenosti s B2B obchodem, prodejem nebo business developmentem a obchod vas bavi.
Premyslite obchodné. Umite aktivné vyhledavat a oslovovat nové zakazniky a rozpoznat
zajimavou obchodni pfilezitost.

Nebojite se vést samostatné obchodni jednani.

Linkedln a socialni sité umite vyuzivat pro navazovani obchodnich vztahu.

Umite zakaznikovi naslouchat, pochopit jeho potieby a nabidnout vhodné reseni.

Mate zkuSenost s CRM systémem (my pracujeme s RAYNETem)

Umite si budovat vlastni pipeline, pracovat s obchodnimi pfilezitostmi, dotahovat je dokonce a nést
odpovédnost za své obchodni vysledky.

Jste samostatni a umite si dobfe planovat praci. Nepotiebujete kazdodenni vedeni, ale zaroven
vite, kdy je dobré zapaijit kolegy.

Umite pracovat s Cisly, vyhodnocovat vysledky a orientujete se v MS Office, zejména v Excelu.
Domluvite se anglicky na urovni, ktera vam umozni kazdodenni obchodni komunikaci. Ném¢ina
velkou vyhodou.

Mate Fidiésky prikaz sk. B a nedéla vam problém cestovat za zakazniky v ramci CR a zahraniéi.

Co vam nabizime:

Stabilni pozici ve fungujici Ceské spole¢nosti

Smysluplnou administrativni praci s pfesahem do obchodu
Odpovidaijici finan¢ni ohodnoceni

5 tydn( dovolené

PFispévek na stravovani a dalSi benefity

Moderni pracovni prostifedi v centru Brna

Misto prace: Brno centrum

Termin nastupu: ihned / dle dohody

Zaujalo vas tato nabidka? ZaSlete nam strukturovany Zivotopis

Dominika Sazavska - Senior HR Generalist
E-mail: dsazavska@pointcz.com

Tel: +420 771 296 159

WWW.pointcz.com
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Casto kladené dotazy:

e Je tato pozice vhodna pro zkuseného B2B obchodnika nebo Key Account Managera?
Ano. Hledame kandidata se zkuSenosti s B2B obchodem, aktivnim prodejem, péci o zakazniky
nebo business developmentem, ktery se chce dale rozvijet jako Key Account Manager.

o Hledate Key Account Managera v Brné?
Ano. Pozice Key Account Manager je v Brné a je zaméfena na B2B obchod, ziskavani novych
zakaznikl a rozvoj obchodnich vztahl pfedevsim se zahrani¢nimi klienty.

e Je soudasti prace aktivni vyhledavani novych zakazniku?
Ano. Dulezitou €asti prace je prospecting, lead generation, vyhledavani potencialnich B2B
zakaznik, jejich aktivni oslovovani a ziskavani novych obchodnich pfilezitosti.

e Je pozice zamérena na akvizici, nebo na péc¢i o stavajici zakazniky?
Na oboji. Key Account Manager aktivné ziskava nové B2B zakazniky a sou¢asné rozviji
dlouhodobé vztahy a obchodni potencial u stavajicich klientu.

e Vyuziva Key Account Manager pfi praci LinkedlIn a social selling?
Ano. LinkedIn, networking a socialni sité chceme aktivné vyuzivat pro vyhledavani kontakta,
budovani obchodni sité, oslovovani potencialnich zakaznik a B2B social selling.

¢ Je pozice vhodna pro obchodnika se zkusenosti z jiného B2B oboru?
Ano. Pfedchozi zkuSenost z polygrafie nebo vyroby obal( neni podminkou. Dulezitéjsi jsou
zku$enosti s B2B prodejem, akvizici zakaznikl, obchodnim jednanim a rozvojem obchodnich
pfileZitosti.

e Potiebuji pro pozici Key Account Manager angliétinu nebo ném¢inu?
Ano. Angli¢tina nebo némcina je dulezita, protoze velka ¢ast zakaznik spole¢nosti je ze
zahranici a cizi jazyk budete pouzivat pfi obchodni komunikaci.

e Je tato prace vhodna pro Business Development Managera nebo Sales Managera?
Ano. Pozice muze byt zajimava také pro kandidaty, ktefi dnes pracuji jako Business
Development Manager, Sales Manager, Account Manager, obchodni manazer, obchodni
zastupce nebo B2B Sales Representative a chtéji se posunout smérem ke Key Account
Managementu.

o Jaky typ obchodnika hledate?
Hledame samostatného B2B obchodnika, ktery umi kombinovat osobni obchod, telefon, e-mail,
LinkedIn a networking. Dokaze zakaznika nejen oslovit, ale také zjistit jeho potfeby, vyhodnotit
potencial pfilezitosti a obchod dale rozvijet.

o Je pozice vhodna pro ¢lovéka, ktery chce délat moderni B2B obchod?
Ano. Chceme kombinovat klasicky obchod s digitalnimi nastroji, Linkedlnem, social sellingem,
aktivnim prospectingem a systematickou praci s obchodnimi pfilezitostmi.



